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はじめに

　
悩
め
る
専
業
代
理
店
の
あ
な
た
へ

　

こ
の
本
を
手
に
さ
れ
て
い
る
と
し
た
ら
、代
理
店
経
営
に
悩
ん
で
お
ら
れ
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
ね
。

い
や
、
経
営
に
悩
ん
で
い
な
い
順
風
満
帆
な
経
営
者
の
方
は
い
な
い
と
言
っ
て
も
過
言
で
は
あ
り
ま

せ
ん
。

　

今
、
日
本
の
損
害
保
険
業
界
は
３
メ
ガ
損
保
と
言
わ
れ
る
大
手
３
社
で
９
割
を
占
め
る
と
も
い
わ

れ
る
寡
占
状
態
に
な
っ
て
以
降
、
保
険
業
界
の
方
向
性
や
業
界
内
外
に
お
け
る
競
争
環
境
の
動
向
い

か
ん
で
は
、
今
後
あ
な
た
の
代
理
店
が
生
き
残
っ
て
い
け
る
か
ど
う
か
、
ま
っ
た
く
不
透
明
な
時
代

に
な
っ
て
い
る
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
？

　

ま
た
、
日
本
の
人
口
は
、
国
立
社
会
保
障
・
人
口
問
題
研
究
所
に
よ
れ
ば
、
今
後
40
年
間
で
３
割

減
少
す
る
と
予
測
さ
れ
て
お
り
、
主
力
の
自
動
車
保
険
の
市
場
は
、
高
齢
化
や
若
者
の
車
離
れ
、
さ

は
じ
め
に

売れ続ける仕組みづくり.indd   2-3 2019/05/10   11:31:23



45

はじめに

的
な
商
品
を
除
く
）
の
場
合
の
よ
う
に
、
人
と
人
と
の
面
談
に
よ
っ
て
購
入
し
た
い
と
い
う
ニ
ー
ズ

は
な
く
な
ら
な
い
の
で
は
な
い
か
と
思
い
ま
す
。

　
あ
な
た
の
代
理
店
が
30
年
後
に
も
生
き
残
る
た
め
に

　

で
は
、
安
心
し
て
相
談
で
き
る
保
険
の
専
門
家
と
し
て
、
消
費
者
か
ら
支
持
さ
れ
必
要
と
さ
れ
る

存
在
に
な
る
に
は
ど
う
し
た
ら
い
い
の
で
し
ょ
う
か
。
つ
ま
り
、代
理
店
経
営
の
観
点
か
ら
見
れ
ば
、

い
か
に
「
売
れ
続
け
る
仕
組
み
づ
く
り
」
を
す
る
か
と
い
う
こ
と
で
す
。

　

実
は
、
そ
れ
が
本
書
の
テ
ー
マ
で
す
。

　
「
売
れ
続
け
る
仕
組
み
づ
く
り
」
は
、
３
つ
の
柱
か
ら
成
り
立
っ
て
い
ま
す
。

　

そ
れ
は
、「
地
域
密
着
と
差
別
化
に
よ
る
販
売
戦
略
」「
常
に
お
客
さ
ま
か
ら
相
談
が
く
る
営
業
手

法
」「
信
頼
関
係
を
構
築
す
る
営
業
ス
キ
ル
」
の
３
つ
で
す
。
こ
の
３
つ
が
相
互
に
か
つ
効
果
的
に

ら
に
は
自
動
運
転
の
普
及
、
そ
し
て
、
自
動
車
を
所
有
か
ら
シ
ェ
ア
す
る
時
代
へ
の
移
行
と
い
う
流

れ
が
あ
る
こ
と
か
ら
、
間
違
い
な
く
縮
小
し
て
い
き
ま
す
。

　

し
か
し
、
損
害
保
険
業
界
が
変
化
し
市
場
が
縮
小
す
る
か
ら
と
い
っ
て
、
す
べ
て
の
専
業
代
理
店

が
不
要
に
な
る
わ
け
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。
消
費
者
か
ら
支
持
さ
れ
必
要
と
さ
れ
、
選
ば
れ
る
存
在
に

な
れ
ば
い
い
の
で
す
。

　

特
に
保
険
商
品
は
、
一
般
の
消
費
者
か
ら
見
れ
ば
複
雑
で
よ
く
わ
か
ら
な
い
、
万
一
の
た
め
に
加

入
し
て
い
る
が
実
際
に
使
う
こ
と
は
滅
多
に
な
い
、
し
か
も
商
品
に
よ
っ
て
は
高
額
な
買
い
物
な
の

に
使
い
勝
手
が
い
い
か
ど
う
か
試
し
て
み
る
こ
と
も
で
き
な
い
、と
い
う
不
思
議
な
商
品
な
の
で
す
。

　

こ
の
よ
う
な
商
品
を
購
入
す
る
際
に
は
、安
心
し
て
相
談
で
き
る
専
門
家
が
い
れ
ば
助
か
り
ま
す
。

ど
の
よ
う
な
商
品
を
買
う
か
も
大
切
で
す
が
、
誰
に
相
談
し
誰
か
ら
買
う
の
か
は
、
今
も
こ
れ
か
ら

も
大
切
な
ポ
イ
ン
ト
で
あ
る
と
思
い
ま
す
。た
と
え
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
に
よ
る
通
販
が
普
及
し
て
も
、

Ａ
Ｉ
や
Ｉ
ｏ
Ｔ
の
普
及
に
よ
っ
て
な
く
な
る
職
業
が
あ
っ
た
と
し
て
も
、
保
険
商
品
（
一
部
の
簡
易
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