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2

１

誰
で
も
優
績
者
に
な
れ
る
！

 
実
は
私
は
緊
張
人
間
、
人
見
知
り
人
間

　

私
は
毎
年
１
０
０
０
件
を
目
標
に
営
業
活
動
を
行
い
、
実
際
に
月
間
50
〜
１
０
０
件
の
契
約
を
挙
げ
て
い
ま
す
。
決

し
て
特
別
な
営
業
活
動
し
て
い
る
わ
け
で
な
く
、
実
に
単
純
明
快
な
話
法
で
コ
ツ
コ
ツ
と
築
き
上
げ
た
結
果
で
す
。
幅

広
い
取
組
み
を
し
て
い
る
こ
と
も
あ
っ
て
か
、
こ
こ
数
年
講
演
の
依
頼
が
多
く
、
年
間
50
回
ほ
ど
講
演
の
た
め
に
全
国

を
飛
び
回
っ
て
い
ま
す
。

　

そ
ん
な
中
、
セ
ミ
ナ
ー
の
後
で
と
き
ど
き
参
加
者
の
方
か
ら
こ
の
よ
う
な
こ
と
を
言
わ
れ
ま
す
。

　

「
お
話
の
内
容
は
よ
く
分
か
っ
た
の
で
す
が
、
そ
れ
は
北
尻
さ
ん
だ
か
ら
で
き
る
こ
と
で
、
人
前
に
出
る
と
緊
張
し

て
し
ま
う
私
に
は
到
底
無
理
な
話
で
す
。
北
尻
さ
ん
の
よ
う
に
お
客
様
の
前
で
う
ま
く
話
せ
ま
せ
ん
よ
」

　

と
。
少
し
待
っ
て
く
だ
さ
い
。
ど
う
も
講
演
で
話
し
て
い
る
私
の
イ
メ
ー
ジ
が
先
走
り
し
て
い
る
よ
う
で
す
。
確
か

に
講
演
会
場
で
私
は
何
十
人
、
何
百
人
の
前
で
大
声
を
出
し
て
平
然
と
話
し
て
い
る
よ
う
に
見
え
る
か
も
し
れ
ま
せ

ん
。
し
か
し
、
意
外
だ
と
思
わ
れ
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
が
、
実
際
の
私
は
〝
緊
張
人
間
〞
な
の
で
す
。
何
十
人
、
何
百

人
の
前
で
話
せ
て
も
、
１
対
１
に
な
る
と
何
を
話
し
た
ら
い
い
の
か
分
か
ら
な
く
な
る
ほ
ど
の
〝
人
見
知
り
人
間
〞
な

の
で
す
。
こ
の
こ
と
は
、
私
が
代
表
を
務
め
る
㈲
小
山
企
画
の
社
員
に
聞
い
て
も
ら
え
ば
す
ぐ
に
分
か
る
こ
と
で
す
。

　

例
え
ば
、
道
が
分
か
ら
な
け
れ
ば
、
普
通
な
ら
他
人
に
尋
ね
る
で
し
ょ
う
。
私
は
こ
れ
が
ま
っ
た
く
で
き
ま
せ
ん
。



22

１

セ
ー
ル
ス
力
と
は
「
仕
入
れ
力
×
販
売
力
」

人
は
な
ぜ
買
う
の
か

　

セ
ー
ル
ス
に
お
い
て
は
、
必
ず
売
主
と
買
主
が
存
在
し
ま
す
。
物
（
ま
た
は
サ
ー
ビ
ス
）
を
買
う
の
は
買
主
で
あ

り
、
そ
の
最
終
的
な
判
断
は
よ
ほ
ど
の
こ
と
が
な
い
限
り
買
主
が
行
い
ま
す
。
し
た
が
っ
て
、
セ
ー
ル
ス
を
成
功
さ
せ

る
た
め
に
は
、
売
主
側
の
理
論
で
物
事
を
考
え
る
の
で
は
な
く
、
買
主
側
の
理
論
で
物
事
を
考
え
て
い
く
と
そ
の
道
筋

が
見
え
て
く
る
と
い
う
こ
と
に
な
り
ま
す
。

　

買
主
側
の
理
論
と
は
、
こ
れ
を
買
え
ば
「
得
す
る
（
満
足
で
き
る
）
」
「
リ
ス
ク
を
回
避
で
き
る
（
安
心
で
き

る
）
」
と
い
う
最
大
の
目
的
を
達
成
す
る
こ
と
に
あ
り
ま
す
。
買
主
は
自
分
に
利
益
が
あ
る
と
判
断
す
れ
ば
欲
し
い
と

い
う
心
理
が
働
き
、
購
入
と
い
う
行
動
に
出
ま
す
。

　

そ
の
際
、
人
は
、
「
支
払
う
損
失
」
と
「
得
ら
れ
る
利
益
」
を
比
較
し
ま
す
。
支
払
う
損
失
が
得
ら
れ
る
利
益
よ
り

も
大
き
い
場
合
は
〝
買
わ
な
い
〞
を
選
択
し
、
反
対
に
得
ら
れ
る
利
益
が
支
払
う
損
失
を
上
回
る
と
判
断
し
た
場
合
は

〝
買
う
〞
を
選
択
し
ま
す
。
こ
の
こ
と
を
理
解
す
れ
ば
、
生
命
保
険
セ
ー
ル
ス
で
成
功
す
る
の
は
極
め
て
簡
単
で
す
。

お
客
様
の
得
ら
れ
る
利
益
を
多
く
見
出
し
、
支
払
う
損
失
を
小
さ
く
抑
え
た
提
案
を
す
れ
ば
い
い
の
で
す
。



60

１

相
続
税
の
抜
本
的
改
革
で
チ
ャ
ン
ス
到
来

法
人
の
節
税
効
果
の
減
少
と
相
続
税
増
税
は
既
契
約
見
直
し
の
チ
ャ
ン
ス

　

平
成
25
年
税
制
改
正
で
、
平
成
27
年
１
月
１
日
以
後
の
相
続
税
と
贈
与
税
が
抜
本
的
に
改
革
さ
れ
ま
し
た
。
相
続
税

は
増
税
、
贈
与
税
は
直
系
卑
属
に
対
し
て
課
税
が
緩
和
さ
れ
ま
し
た
。
と
く
に
相
続
税
で
は
、
遺
産
に
係
る
基
礎
控
除

が
「
５
０
０
０
万
円
＋
１
０
０
０
万
円
×
法
定
相
続
人
の
数
」
か
ら
「
３
０
０
０
万
円
＋
６
０
０
万
円
×
法
定
相
続
人

の
数
」
と
６
割
に
縮
小
さ
れ
ま
し
た
。
相
続
財
産
が
遺
産
に
係
る
基
礎
控
除
額
よ
り
多
い
か
少
な
い
か
が
相
続
税
課
税

の
１
つ
の
目
安
と
さ
れ
て
い
る
た
め
、
こ
れ
ま
で
相
続
税
課
税
に
関
係
が
な
か
っ
た
人
た
ち
の
関
心
が
高
ま
っ
て
い
ま

す
。
ま
し
て
や
、
資
産
家
と
呼
ば
れ
る
人
は
、
基
礎
控
除
の
縮
小
と
最
高
税
率
の
引
上
げ
に
よ
り
さ
ら
に
重
く
な
る
相

続
税
負
担
対
策
に
頭
を
悩
ま
せ
て
い
る
の
が
現
状
で
し
ょ
う
。

　

一
方
、
逓
増
定
期
保
険
や
ガ
ン
保
険
な
ど
に
係
る
保
険
料
取
扱
い
で
課
税
強
化
さ
れ
て
き
た
法
人
税
は
、
平
成
27
年

度
税
制
改
正
で
さ
ら
に
法
人
税
率
が
引
き
下
げ
ら
れ
た
こ
と
に
よ
り
、
生
命
保
険
を
活
用
し
て
の
節
税
（
繰
り
延
べ
）

は
一
層
効
果
が
薄
く
な
り
ま
し
た
。
実
際
に
試
算
し
て
み
る
と
、
既
存
契
約
に
お
い
て
効
果
が
薄
れ
て
い
る
ケ
ー
ス
が

出
て
き
て
い
ま
す
。
そ
う
い
っ
た
意
味
で
は
、
既
存
の
法
人
契
約
を
見
直
し
て
み
る
必
要
が
あ
り
、
チ
ャ
ン
ス
と
捉
え

る
こ
と
が
で
き
ま
す
。

　

ま
た
、
こ
う
し
た
改
正
は
、
経
営
者
に
対
し
て
こ
れ
ま
で
の
法
人
税
の
節
税
と
い
っ
た
話
か
ら
相
続
税
対
策
と
し
て




